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Comparar antes de decidirse

La empresa que quiere que una firma de renting gestione su flota de vehiculos tiene que analizar los servicios afiadidos que ésta ofrece, el
indice de rotacién de la flota y las ventajas fiscales que puede suponer.

A la hora de adquirir uno o
varios vehiculos, una em-
presa no debe analizar s6lo
el modelo preferido o sus
caracterfsticas, sino tam-
bién el modo de financia-
cién. Una de las férmulas
que mds se utiliza es el ren-
ting.

Las ventajas que presenta
este servicio —econdémicas,
fiscales y de gestién (ver
informacién inferior)-y su
flexibilidad han hecho po-
sible que ya esté siendo
contratado por cualquier
usuario de vehiculos: autd-
nomos, administraciones
ptblicas, particulares...
Segln José Luis Martin
Trujillo, director general de
AutorentinG.net, consulto-
1a especializada del sector,
el 63% de la flota contrata-
da en Espaiia se concentra
en tres sectores: el de infor-
mética-corunicaciones, el
de servicios y el quimico-
farmacéutico. La flota ges-
tionada por las Adminis-
traciones Publicas supone
s6lo un 4%, “pero es uno de

los segmentos de mds rapi-
do crecimiento”; mientras
que los auténomos y los
particulares utilizan el 2%
delaflotade renting,

Servicios

Las operaciones de renting
se sustentan en un contra-
to mercantil de arrenda-
miento de bienes muebles,
en el cual cada compafifa
fija las condiciones de di-
cho alquiler y de los servi-
cios que lleva asociados. En
dicho contrato, no aparece
una opcién de compra o
valor residual al final del
contrato, a diferencia de lo
que ocurre, por ejemplo,
enelleasing.

“Los servicios que incluye,
entre otros, son el seguro a
todo riesgo del vehiculo,
mantenimiento programa-
do por el fabricante, ave-
rias y reparaciones, cam-
bios de neumdticos, pago
de impuestos municipales
de circulacion, vehiculo de
sustitucién, tarjeta de ga-
solina, asistencia en carre-
tera... La compaiifa de ren-

Diferencias del renting con otras figuras afines
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opcion de compra. | Personas juridicas
Ei valor residual mercantiles
puede ser (sociedades).
simbdlico. Comunidades
de bienes.
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trato. Esta duracién puede
ser entre uno y cinco afios
habitualmente”, comenta
José Luis Martin Trujillo.

Para los particulares o tra-
bajadores por cuenta ajena
las ventajas no son fiscales,
“sino que evitan desembol-
sar el coste de un bien de
una depreciacién tan altay
rdpida como la que sufre
un vehiculo; permite cam-

|

portantes descuentos que
como particular no podria
conseguir”. :

David Pérez-Tome Roman,
director general de la con-
sultora Daperton, encuen-
tra muchas ventajas en el
renting para las empresas,
sin embargo, para particu-
lares matiza: “No lo consi-
dero a priori atractivo para
clientes particulares, o in-
cluso, profesiones libera-
les, dado que la gestién en
cuanto a la administracién
de uno sélo vehiculo no es
representativa y es perfec-
tamente gestionable direc-
tamente por el usuario del
vehiculo, sin tener que pa-
gar por ello coste alguno”.
Para José Luis Martin Truji-

5 FISCALES:
-La cuota mensual sin IVA
es deducible al 100%.

- El IVA puede: deducirse
hasta el 50% como norma
general admitida por la Di-
reccién General de Tribu-
tos. Puede variar al alza o a
la baja en funcién de la utili-
zacién del vehiculo para la
actividad profesional.

# FINANCIERAS:

- El gasto se convierte en
costes fijos, sin afectarles
lainflaciény sin
imprevistos.

- La tesoreria no soporta un desembolso

inicial muy fuerte.

empresas en casi ningin
caso es mas rentable tener
flota propia; no obstante
hay que analizar muy bien
elkilometraje de cada vehi-
culo, su actividad y el tipo
de coche”.

Jaume Duchy Javier Ragué, -

abogados de Cuatrecasas
explican que la cesién de
un vehfculo a un trabaja-
dor, adquirido mediante
un contrato de renting para
fines particulares, consti-
tuye retribucién en espe-
cie, mientras que si es utili-
zado s6lo para el trabajo
no. “Cuando la utilizacién
es mixta, deberd aplicarse
el porcentaje de utilizacién
particular del vehiculo so-
bre la valoracién que laley

VENTAJAS PARA LAS EMPRESAS

El asesoramiento es clave en la decisién./ sLoomBers NEws

empresa especializada.
- Se liberan recursos humanos parala
actividad propia de la empresa.

-Es un alquiler. La flota no aparece entre

los activos de la'empresa, lo que supone

una mejora de los ratios de

endeudamiento -mantiene intacta su
capacidad crediticia frente a los bancos-
y de rentabilidad sobre activos.

 CONTABLES:

- La cuenta mensual se lleva a una cuenta
de gastos, frente a la complicacion

contable del leasing.

& GESTION:

- Ahorro de hasta un 20% del coste de la
flota, debido a sumayor control por iina

2RIESGOS:

- La propiedad de los coches lleva consigo
la responsabilidad civil de la flota.

- Llegado el momento, se evita un riesgo
en la venta del vehiculo usado por las
fluctuaciones del mercado.

5 IMAGEN:

- Vehiculos siempre en perfecto estado y
sin riesgo de obsolescencia.

_ -Se disfruta lo mejor de la vida del
vehiculo, con mayor seguridad para el
conductor y menos tiempo de
inmovilizacién de los coches.

del IRPF confiere al bien
cedido, es decir, un 20%
del valor de mercado que
corresponderia al vehiculo
sifuese nuevo”.

Segtin Jaume Duch y Javier
Ragué para hallar el impor-
te de IVA deducible, debera
tomarse el total del IVA so-
portado en las cuotas de
renting satisfechas, y sobre
éste, aplicar el porcentaje
de utilizacién empresarial
dado por el trabajador que
corresponda. “La ley del
IVA establece respecto alos
vehiculos de turismo una
presuncién de afectacién
al desarrollo de laactividad
empresarial o profesional
en la proporcién del 50%”",
comentan los expertos de
Cuatrecasas.

El cliente potencial no de-
be tener en cuenta sélo las
ventajas fiscales. “Es fun-
damental analizar el volu-
men de vehiculos, adqui-
rirlos mediante renting li-
bera al cliente de la gestién
administrativa, coordina-
cién de conductores, talle-
res... Los kilémetros que se
realizardn anualmente es
otro factor fundamental ya
que, a mas uso, mds posibi-
lidades de averfas. El indice
de rotacién de la flota y los
servicios que las firmas de
renting ofrecen son ele-
mentos también determi-
nantes”, comenta David
Pérez-Tome Roman.






