ESPECIAL

NUEVAS POSIBILIDADES SUS VENTAJAS FRENTE A OTROS SISTEMAS

Una opcion comoda para las empresas

El mercado del renting ha encontrado sus mejores resultados en las grandes empresas, que son las que han percibido antes las ventajas que
este sistema les puede aportar, frente a otros sistemas de externalizacién o |la compra de una flota propia.

Las grandes empresas es-
pafiolas han sido las prime-
ras en confiar en el renting
en lugar de adquirir un par-
que de vehiculos propioy, a
la espera de que las pymes
y los particulares se ani-
men a entrar en el negocio,
son las que mds ventajas
han encontrado en el siste-

ma.
Jesiis Martin Trujillo, admi-
nistrador inico de la con-
sultora especializada Auto-
renting Consulting, en-
cuenira varios aspectos en
los que el renting puede su-
poner una ayuda para los
usuarios.

Ventajas para empresas

En el grupo de las facilida-
"¢l desembolso de las em-
presas no se ve afectado
por la inflacién ni por los
imprevistos; la tesoreria no
soporta un gasto inicial
muy fuerte y, asf, la compa-
fifa puede usar esos fondos
pam operaciones mas ren-
tables”. "Al tratarse de un al-
quiler —afirma-, la flota no
aparece entre los activos de
la empresa, por lo que me-
joran sus ratios de endeu-
damiento ~-manteniendo
intacta su capacidad credi-
ticia frente a los bancos- y

Jesiis Martin Trujilla, administrader Gnico de Autorenting Consulting.

EL CLIENTE PARTICULAR
SE INTRODUCE EN EL NEGOCIO

Las grandes empresas con un importante nimero de vehi-
culos, junto con los auténomos y profesionales indepen-
dientes han sido los clientes tradicionales del renting, sin
embargo, la creciente demanda de los particulares plantea
nuevos retos al sector.

Para este tipo de usuarios, Jesds Martin Trujillo, administra-
dor tinico de la consultora Autorenting Consulting, sefiala
que el renting puede ser interesante “para evitar la inver-
siGn negativa que supone desembolsar el coste de un bien
que se deprecia tanto y tan rapidamente como un vehiculo
y, generalmente, supone un ahorro frente al resto de alter-
nativas financieras y a la compra al contade”, Adermnés del
menor caste en la adquisicidn del vehiculo, el cliente se ve
liberado de los gastos de mantenimiento del automdavil, al
estar cubiertos por la cuota de renting, a excepcidn de la
gasolina.

“El dinero gue el particular no ha desembolsado lo puede
utilizar para ser rentabilizado en otro tipo de inversiones,
como imposiciones bancarias, fondos o bolsa”™, sefiala Mar-
tin Trujillo.

Ademds del ahorro en cos-

de rentabilidad sobre acti- que aporta®, afirma.
vos’, sefiala el administra- En su opinién, el renting
dor de Autorenting. puede solventar ciertas de-

Segin Martin Trujillo, el
renting también puede te-
ner resultados positivos en
la propia gestidn de la em-
presa: "A la vez que se libe-
ran recursos humanos ne-
cesarios para la actividad
propia de la compafifa
cliente, esta fdrmula puede
suponer un ahorro del 20%
del total del coste de la flo-
ta, debido al mayor control

ficiencias del sistema de
pago por kilometraje. “En
este sistema, el control del
vehiculo es molesto y cos-
toso, ademds de que puede
generar abusos. Por otro la-
do, supone un riesgo en la
previsién de la empresa por
los gastos generados por el
empleado’, afiade el direc-
tivo de Autorrenting Con-
sultimg.

1es, los clientes se ven libe-
rados de la responsabili-
dad de la flota y, al contra-
rio que si la compafifa es-
COge COmprar sus propios
vehiculos, puede redundar
en su propia imagen. “Las
firmas cuentan con auto-
mdviles en perfecto estado
y sin riesgo de que queden
obsoletos, mientras sus
conductores cuentan con
SUs mejores prestaciones y
niveles de seguridad”, ex-

plica Martin Trujillo.

La autofinanciacién o
compra al contado de una
flota entrafia mayores ries-
gos alahora de gestionarla,
segun Trujillo. En su opi-
nidn, “si se elige esta op-
cidén, hay que tener en
cuenta el coste de oportu-
nidad del dinero, y del
mantenimiento y las repa-
raciones del parque auto-
movilistico”.

Existen otras posibilidades
para adquirir una flota, al-

gunas de ellas muy simila-
res al renring, como el lea-
sing operativo. Sin embar-
g0, este sisterna contempla
la opeidn de compra de los
vehiculos al finalizar el
contrato.

Oftras férmulas

El leasing financiero tam-
bién mantiene esta op-
cidn, pero “su legislacidn es
ambigua y estd sujeta a cri-
terios fiscales y de amorti-
zacion fiscales cambiantes,
ademds de que no permite
el control presupuestario
de los servicios”, afirma Je-
siis Martin Trujillo.

Este 1iltimo problema lo
comparte con la compra de
una flota a través de finan-
clacidn. En este caso, “el ra-
tio de endeudamiento de la
empresa es més alto, ade-
mds de que deberd hacer
frente alos riesgos ligados a
su uso’, sefiala el adminis-
trador de la consultora.

Si la compaiiia dispone de
un parque de vehiculos
propio, puede firmar un
contrato de fleer manage-
ment con una empresa ex-
terna, que no incluye la
parte financiera de las ope-
raciones y por el que se
subcontratan los servicios
de administracion de la
flota.



